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Partnerschaft

Computacenter und IBM intensivieren Kooperation

Kerpen, 15. Juni 2005. Computacenter und IBM haben auf
europaischer Ebene die Weichen flr eine engere Zusammenarbeit
beim Vertrieb von IBM Server-, Storage- und Software-Produkten
gestellt. Das Abkommen gilt ab sofort bis Ende 2006 und soll das fur
IBM erfolgskritische Channel-Geschaft nachhaltig beleben. ,Als einer
der wichtigsten und groten IBM Business Partner in Europa ist
Computacenter unverzichtbar fur unseren Erfolg im Channel®, betont
Hans-Peter Winter, IBM Project Executive Computacenter in
Deutschland, ,ich bin mir sicher, wir werden mit diesem Abkommen
entscheidende Impulse in Deutschland und ganz Europa fir mehr

Wachstum in diesem Geschaft bekommen.”

Sonke Weerts, IBM Program Director bei Computacenter und
zustandig flr das Programm in Deutschland, auliert sich ebenfalls
sehr zuversichtlich. ,Wir freuen uns Uber die nun wieder sehr viel
engere Zusammenarbeit mit IBM und werden auch unsererseits den

Erfolg der Kooperation sicherstellen.”

Das Abkommen mit Computacenter ist Teil einer langfristigen
Investitionsstrategie, mit der IBM das Partner-Business zusatzlich
starken will. Ziel fiar IBM ist eine groRere Prasenz und
Marktdurchdringung in strategisch wichtigen Segmenten und eine

spurbare Verbesserung der Zusammenarbeit mit den Resellern.
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Computacenter ist Europas fuhrender herstelleriibergreifender IT-
Infrastrukturdienstleister. Bei jeder Investition helfen wir unseren Kunden, Kosten
zu minimieren und gleichzeitig den Nutzen ihrer IT zu optimieren. Wir unterstitzen
unsere Kunden bei der Auswahl und der Beschaffung passender technischer
Lésungen, maRgeschneiderter Konfigurationen sowie bei Tests und Integrationen.
Dartber hinaus stellen wir den kontinuierlichen, effizienten und kosteneffektiven
Betrieb von IT-Infrastrukturen sicher. Unsere Kunden erreichen wir Uber ein
flachendeckendes Netz von Standorten in Deutschland, England, Frankreich,
Belgien und Luxemburg sowie Uber unsere internationalen Partner in Europa,
Asien und Nordamerika. Im Jahr 2004 erwirtschaftete Computacenter einen
Umsatz von rund 3,5 Milliarden Euro.
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